Rapport public Parcoursup session 2024

Institut Francais des Affaires - Site de Nancy - BTS - Services - Management Commercial Opérationnel - en apprentissage

Les données de la formation

Données de la procédure calculées le mardi 01 octobre 2024.

Institut Francgais des Affaires - Site de Nancy - BTS - Services - Management Commercial Opérationnel - en apprentissage (45834)

Formation d'affectation Jury Groupe Nombre de places Nombre de voeux Nombre de contrats
proposées confirmés saisis
Institut Francais des Jury par défaut Tous les candidats 15 58 0

Affaires - Site de Nancy -
BTS - Services -
Management Commercial
Opérationnel - en
apprentissage (45834)



Les criteres utilisés en 2024

Champs d'évaluation

Résultats académiques

Compétences académiques, acquis
méthodologiques, savoir-faire

Savoir-étre

Motivation, connaissance de la
formation, cohérence du projet

Engagements, activités et centres d’
intérét, réalisations péri ou extra-
scolaires

Critéres retenus par la commission
d'examen des voeux

Notes et appréciations

Qualité rédactionnelle

Motivation et engagement

Cohérence du projet et
connaissances de la formation

Engagement associatif, cordée de la
réussite

Eléments pris en compte pour
I'évaluation des critéres

Notes de 1re et Terminale

Notes des épreuves de frangais
Appréciations des enseignements
(fiche avenir ou fiche suivi, bulletins)

Appréciations des enseignements
(fiche avenir ou fiche suivi, bulletins)

Lettre de motivation, entretien
d'admission

Lettre de motivation, fiche avenir ou
fiche suivi, activités et centres
d'intérét

Degré d'importance des critéres

Essentiel

Important

Essentiel

Important

Complémentaire



Prise en compte des enseignements de spécialité (EDS) dans I'examen des voeux
Comment prenez-vous en compte les enseignements de spécialité dans votre examen des candidatures ?

lls ne sont pas pris en compte.



Les modalités d’examen des voeux

Les modalités d'examen des voeux
Les voeux des candidats sont examinés sur la base des éléments suivants :

® Résultats scolaires : Une attention particuliere est portée aux matiéres principales liées a la formation. Les notes de Premiéere
et de Terminale sont évaluées.

® Appréciations des professeurs : Les appréciations des enseignants, sont déterminantes pour évaluer I'assiduité, la motivation
et les aptitudes relationnelles du candidat.

® Stage ou expériences professionnelles : Si le candidat a déja effectué des stages ou des emplois dans des domaines liés a la
relation client, ces expériences seront prises en compte.

® Questionnaires: Trois questionnaires sont envoyé aux candidats (Frangais, Anglais, test d'orientation professionnel). Ces
derniers ont pour but d'évaluer les bases du candidat ainsi que la cohérence entre |la personnalité et le domaine d'activité.

® Entretien d'admission : Un entretien sera réalisé pour mieux comprendre les motivations du candidat, évaluer I'intérét du
candidat pour la formation, sa compréhension des métiers visés, ainsi que son projet professionnel.

2. Pondération des critéres : Chaque critére est pondéré de la maniére suivante :
® Résultats scolaires : 30 %
® Appréciations : 30 %

® Entretien d'admission: (motivation/projet professionnel):40%

3. Recours ou non a un traitement algorithmique : Les candidatures ne font pas I'objet d’un traitement algorithmique. Elles sont
examinées individuellement par I'équipe, composée de I'équipe chargée de la relation candidat ainsi que la responsable de
campus.

Avez-vous eu recours a un traitement algorithmique ?

Aucun traitement algorithmique n’a été mis en ceuvre par la commission d’examen des voeux.



Nos conseils aux candidats pour la prochaine session

Nos conseils aux candidats pour la prochaine session

- Travailler votre projet professionnel: Assurez-vous que votre choix correspond a vos aspirations et a vos compétences.
- Renseignez-vous bien sur ce que ces métiers impliquent au quotidien, notamment en termes de flexibilité, d'horaire et de
relation client
- Les métiers de la vente et du commerce nécessitent un bon relationnel, un sens du contact et une bonne communication
- Le permis de conduire peut étre un réel atout dans votre recherche d'alternance. Si vous ne I'avez pas encore ne tardez pas a
VOUS y inscrire.
- Renseigner vos coordonnées et restez joignable !!
Signature :
Sophie NAILI,
Chef d'établissement de I'établissement Institut
Frangais des Affaires - Site de Nancy



